your SUCCEeSsS. our mission.

Kompetens

AFFARSCOACHNING. Medlemsforetagen
erbjuds upp till fyra timmars coachning i
veckan. Alla foretag har olika erfarenheter
och behov. Darfor varierar coachernas roll
frén aktiva insatser som affarsutvecklare till
stodjande »speaking partners«.

AFFARSUTVECKLINGSPROCESSEN dr val
beprévad och baseras pa modellen TEMOH
som hjalper medlemmarna att fokusera
pa och nd uppsatta mal. LEaADs mal ar att
utveckla féretagen till expansiva bolag pa
kortast mojliga tid. Processen stracker sig
36 manader och &r kvalitetssakrad enligt
150-9001.

UTBILDNING ar en central del. Kurser och
seminarier genomfors med olika inriktningar,
t ex vp-rollen, finansiering, férsaljning,
forhandling, presentationsteknik och extern
kommunikation.

Kontakter

NATVERK. Som medlemsféretag far du
tillgang till ett stort nationellt och inter-
nationellt natverk via LEaD och afférs-
coacherna. Dessutom kommer du i kontakt
med andra medlemsforetag med liknande
forutsdttningar som du kan utbyta tankar
och erfarenheter med.

PR & KOMMUNIKATION. LEAD arbetar aktivt
med att marknadsféra medlemmarna, t ex
genom upparbetade mediakontakter och
hjalp att skicka ut pressmeddelanden.

SAMARBETSPARTNERS erbjuder med
foretagen formanliga avtal: Awapatent,

varo pa plats i
USA.

lems-
Delphi, Ernst & Young och Ohrlings ’\
PricewaterhouseCoopers.
ACCELERAT.Us ar en landningszon
i San Diego och en unik méjlighet
for svenska tillvaxtforetag att fa
tillgdng till och kontakt med
relevanta marknadsaktérer 4
och etablera en nar-

Kapital

FINANSIERING. Att vara ett »LEAD COMPANY«
betraktas som en kvalitetsstampel, vilket
forbattrar villkoren och méjligheterna att
erhalla Ian och kapital, eftersom att risknivan
beddéms vara lagre. De flesta tillvaxtforetag
behdver i nagot skede tillskott av kapital

for att kunna forverkliga sina planer. LEAD
har natverk och val inarbetade kontakter till
langivare och riskkapital.

Kontor

KONTORsMILIS. Medlemmarna erbjuds
frascha méblerade kontor i en engagerande
kontorsmiljo —i antingen Mjardevi eller
Norrkdping Science Park. Flera konferensrum,
kok, sallskapsrum, larmat skalskydd, Internet,
kopiator, fax och komplett utrustning for
kontorsbehov ingér.

vATLABB finns for medlems-
foretag verksamma inom Life
Science. Labbet tacker in
grundldggande behov av
laboratoriearbeten. Kontor
i direkt anslutning till
laboratoriemiljon kan
ocksa erbjudas.
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2 000 kr*

Ett tungt erbjudande = 4K

KOSTNAD. LEAD erbjuder medlemsforetagen
en férmdnlig medlemsavgift.

« MANAD 1TILL 6. Pris 2 000 kr/man
« MANAD 7 TILL 36. Pris 3 700 kr/man

VATLABBET. Separat
hyra tillkommer.

*Grunderbjudande

Ansok om medlemskap idag. Fyll i
ansokan som enkelt laddas ned direkt

fran hemsidan (fliken vart erbjudande):

leadincubator.se

leadincubator.se




LEADs AFFARSIDE gar ut pa att coacha
foretagare med idéer, som har stor tillvaxt-
potential, till starka foretag. Vi valkomnar
alla foretagare, fran start-ups till etablerade,
som medlemmar — bara ambitionen att vixa
finns. Var drivkraft ar att se vara medlems-
foretag lyckas.

LEAD &gs av Linkopings universitet, LiU,

som aven ar finansidr tillsammans med
Linkdpings och Norrkdpings kommuner samt
Innovationsbron. Darutover erhaller vi dven
projektfinansiering fran eu:s Europeiska
Regionala Utvecklingsfond.

En investering for framtiden

*

EUROPEISKA
* UNIONEN
: Europeiska

* X %

Py k regionala

utvecklingsfonden

Vad ar en
foretags-
inkubator?

EN FORETAGSINKUBATOR dr en process
som accelererar utvecklingen av start-ups
genom att forse entreprenérer med en
bredd av riktade resurser och tjanster for
snabbare tillvaxt.

| varldsklass

LEAD ar en foretagsinkubator i varldsklass
med:

« Erfarna affdrscoacher

« Val beprovad utvecklingsprocess

» Omfattande kontaktnatverk

« Férmaga att attrahera kapital

VI coachar:

INNOVATIVA START-UPS med
hog tillvaxtpotential inom bl a:

« Life Science

« 1cT, Informations- och
kommunikationsteknik

» Mikroelektronik

« Visualisering

- Digital bildbehandling/-
analys

Your success.
Our mission.

sA HAR JOBBAR VI med vara »LEAD COMPANIES«:

COACHNING Fyra timmar i veckan
KUNSKAP Breda kunskaper inom
affarsutveckling

METODIK Strukturerad och kvalitetssakrad
TYDLIG MALSTYRNING

UPPFOLINING Kontinuerlig utvardering av
resultat

INFOR ANTAGANDE till LEAD gor vi en helhets-
bedémning av féljande kriterier:

TEAM Drivkraft, engagemang &
coachbarhet

AFFARSIDE Kund, kundnytta & unikitet
MARKNAD Storlek, hinder/barriarer,
»proofe, affirsmodell, 1PR & timing
FINANSIERING Resursbas nu och framat
samt vagen dit

TILLVAXTVILIA

REFERENSER

TOTALT 36 MANADER stricker sig processen
som ar indelad i tre faser:

« UTVARDERINGSFAS
« STARTFAS
* TILLVAXTSFAS

var dgare "}{‘ Linképings universitet

var huvudsamarbetspartner INNOVATIONSBRON \

leadincubator.se véra finansirer kL“,L‘?},"JEQS N

NORRKOPING




